
冨 田  賢　
㈱ティーシーコンサルティング　代表取締役社長

経営資源が限られている中小ベンチャーが
新規事業の立ち上げる際のポイントは、
外部とどう組むか、
外部をいかに活用するかです！

● どのように提携先を見つけるか、どうアピールするか？
● どのような提携先がよいか？　どのように提携するか？
● 大企業と中小ベンチャーが組むことのメリットと組み方

今の時代、過去の延長線上で頑張っても、売上を増やせません。外部との提携により、
新規事業を構築し、売上を向上させましょう。その方法をこのセミナーで伝授します！

セミナー
内容の
POINT

新規事業
のネタ

資金／
人材の余剰

中小
ベンチャー ○ ×

大企業 × ○

① 新しい事業の構築ができ、売上を作れます。
② 提携先からの商流により、継続的に売上を増やせます。
③ 大企業と組めば、信用もアップし、資金も得られます。

事業提携のメリットは、こんなにあります。

 日　程 ： 2013 年 1月24日（木曜日）・3月19日（火曜日）
　　　　     19：00 〜 21：00 ［ 開場  18：45 ／交流タイム  20：30 〜 ］
　※同じ内容で2回開催いたしますので、ご都合の良い日程でご参加ください。

 会　場 ： クラブハウス会議室  赤坂 （会場・電話：03-3560-9355）
	 （東京都港区赤坂2-5-1	東邦ビル6階）
	 		東京メトロ「赤坂駅」2番出口から徒歩4分、
	 「溜池山王駅」10番出口から5分、「赤坂見附駅」から6分

 参加費 ： お一人様　5,000 円
 参加可能人数 ： 30 名様　（インタラクティブなセミナー人数です。）

 お申し込みは、Web、メール、FAX にて！

　　　　　　　　　　　　　　※web にも詳細を掲載しています。

　 Web  でのお申し込み→	http://www.tcconsulting.co.jp/app
　 メール  でのお申し込み→	info@tcconsulting.co.jp
　 FAX  でのお申し込み→	裏面の用紙にご記入の上、お送り下さい。
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TC Seminar

とみた さとし

私たちは、日本で唯一の事業提携の専門家です！
http://www.tcconsulting.co.jp

Speaker

Content

Outline

☆裏面の「お悩みチェック」も是非お試しください☆

事業提携や外部リソースの活用の推進に関心のある経営者とご担当者へ

事業提携                  による
新規事業の立ち上げと
売上アップ！

あなたの会社の
アライアンス戦略、
できていますか？

売上が
アップ！

の内容も、
ダイジェストで
お話します！

これから10年活躍するための

新規開拓営業の
教科書



　　冨 田  賢（とみた　さとし） 　㈱ティーシーコンサルティング　代表取締役社長

● 慶應義塾大学（SFC）卒業、京都大学大学院経済学研究科修了、経済学修士。
　米国・ペンシルバニア大学、中国・上海交通大学にて在外研究（経営大学院にて講義）。
● 米国系銀行を経て、独立系ベンチャーキャピタルの立ち上げに参画。
　ベンチャーキャピタリストとして、多くのベンチャー企業への投資に従事。
　2001年、2年半で自社も大証ヘラクレスに上場（IPO）達成。
● その後、大阪市立大学大学院創造都市研究科（起業家養成コース）の専任講師に就任。
　ベンチャーファイナンス論、事業計画書作成指導などを担当。
● 2008年～、現職。コンサルティング事業を開始。この4年で、120社以上のコンサルティングを実施。
　事業提携による新規事業の立ち上げと売上アップを得意としている。” 強み ” の引き出しによるプロモーションも行う。
● ラジオや雑誌、Web メディアへの出演多数。政府・自治体の委員多数。2012年文化の日、東久邇宮文化褒賞受賞。
● 単著『これから10年活躍するための新規開拓営業の教科書』、訳書『ベンチャーキャピタル・サイクル』、
  共著『挑戦  起業家育成への道』などがある。

交流会などに
参加してみたが、
うまく人脈が
広がらない。

毎日忙しく
頑張っているのに、
売上が増えない。
むしろ減ってきている。

自社だけで
新規事業を
立ち上げることは
難しいと感じている。

どこかと提携したいと
思っているが、
提携先をどのように
探せばよいかわからない。

提携候補先と
どのような条件で、
どういう形にすれば
よいか迷っている。

大手企業との
提携をしたいが、
どう交渉してよいか
わからない。

新規事業を
立ち上げたいが、
資金がないので、
どうにかならないか。
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Question

フリガナ

お名前 貴社名

部署・御役職 電話番号

メールアドレス

講師への
質問事項

ご参加目的

FAX お申し込み 03-3470-8538

参加を希望される日程にチェックをお付け下さい。
□ 1月24日（木曜日）　□ 3月19日（火曜日）

ファックスでのお申し込みもお受けしております。お気軽にお送りください。

■主催会社：　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　http://www.tcconsulting.co.jp

	 Tel	03-4530-8537　Fax	03-3470-8538　E-mail		info@tcconsulting.co.jp
	 〒107-0062	東京都港区南青山2-11-13	南青山ビル7階（外苑前駅から青山通り沿い徒歩3分。伊藤忠商事の斜め前、ホンダの並び！）

	 ★セミナー情報が届くTCメルマガの登録がWebからできます！（4000人超に配信中！）

	 ★ティーシーコンサルティングは、お客様に喜ばれるサービスを提供し、お客様を大切にし、お客様に愛され続ける会社を目指します！

とみた さとし

経営者の皆さん、こんな悩みはありませんか？？？

↑これらの悩みに、少しでも心当たりのある方は、このTCセミナーに
是非参加してみてください。その悩みの解決方法がきっと見つかります。


