
アライアンスによる新規事業立ち上げ戦略
この国の新しい産業を創る

Webページ  https://www.tcconsulting.co.jp　
冨田賢の日々の活動は、Facebookでご覧ください

http://www.facebook.com/tctomita



コンサルティングの形態

私たちのミッション

企業と企業を結び付け、アライアンスを促進することによって、
新規事業を立ち上げ、あなたの会社の売上をアップします

1. 新規事業立ち上げの推進や助言
2. アライアンスのアレンジメントや戦略的な助言
3. 売上アップのための営業展開や営業力強化の助言
4. 人材採用や人材育成に関する助言 
5. エクイティでの資金調達に関する助言
6. M&AやCVCに関する助言
7. 代替わりや事業承継に関する助言

1. アライアンス構築のための提携先のご紹介
2. 新規開拓による売上アップのための営業先のご紹介
3. 新規事業立ち上げの事業シーズのご紹介
4. アライアンス先となる有望なスタートアップのご紹介

戦略系コンサルティング

紹介系サービス

定例ミーティング ＋ 企 業 紹 介
提携先や営業先をご紹介します

当社が選ばれる
５つの強み

冨田賢の慶應義塾大学での
博士号取得研究は
アライアンスの
マッチング数理モデルです！

新規事業や売上アップの
アドバイザーを
務めます！

※具体的な月次コンサルティング料については、お問い合わせください。負担や難易度によって、コンサルティング料が変わります。

回数は月1～2回。1回60～90分。
月次コンサルティング料によって変わります。　

サービス・ラインナップ

売上アップのための“突破力”をご提供
新規事業を立ち上げるにせよ、アライアンスを推進するにせよ、営業に力
を入れて売上アップを図るにせよ、力強く現状を打破していくためには、
“突破力”が必要になります。社長の冨田賢が、伴走型で、強力な“突破力”
をご提供します。定例ミーティングを基本としながらも、企業紹介も行
い、実利のあるコンサルティングをします。Powerful

1強み
社長・冨田賢のアカデミック・バックグラウンド
社長の冨田賢は、アライアンス研究で、慶應義塾大学の博士号を取得し
ており、アライアンスの専門家です。また、元・立教大学MBAの教授(特
任)も務めていた経験を有しています。このような学術バッググラウンドを
踏まえて、助言・推進します。ただし、アカデミックに偏り過ぎず、営業マイ
ンド、ビジネス・センスを十分生かした実践的なアドバイスをします。Academic

2強み
上質で豊富なネットワーク
社長の冨田賢は、交流会参加やセミナー開催などにて、これまで1万5千
枚の名刺交換をして、良質な人的ネットワーク構築をしてきています。数
千社とのコネクションを有しており、その数は、現在進行形で増やしてい
ます。冨田賢が、“博士号を持った営業マン”となり、提携先や営業先を
ご紹介します。Connection

3強み
割安で、リーズナブルな価格
アシスタントやアソシエイトなどを付けずに、社長の冨田賢が単独でコン
サルティングを行うことにより、割安でのサービス提供を実現していま
す。社長自身がコンサルティングを親身に行うことが特徴の一つです。

Reasonable
Price

4強み
確かな多数のコンサルティング実績
当社は、これまで、200社以上の新規事業立ち上げ、アライアンス戦略、
営業支援、資金調達支援、M&A、企業再生、事業承継など様々な案件に
取り組んできており（大企業も約30社の実績）、豊富な経験を有してい
ます。そこで培ったノウハウを提供できます。

Performance

5強み
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冨田賢は、単著6冊、訳書1冊、共著1冊を出版しています。
『新規事業立ち上げの教科書』は、第4刷まで、1万2千部が販売され、ロングセ
ラーとしてご愛顧いただいています。
アライアンス関連では、『アライアンス思考』、そして、日本経営会計学会・学会
賞を受賞した『IoT時代のアライアンス戦略』があります。
その他、営業ノウハウをまとめた『これから10年活躍するための新規開拓営業の
教科書』を出版しています。
各著書の概要は、当社ホームページでご覧いただけます。

クレディセゾン、パナソニック、日立ハイテクノロジーズ、クレハ、東北電力、中部電力、NTT、
学研ホールディングス、帝人、光通信、エン・ジャパン、アネスト岩田、クボタ、ダイセル、三菱重工業、
ベクトル、荏原、フルキャスト、ヤマウラ、CRGホールディングス、DYM、環境リサーチ、
堀江車輌電装、大勇フリーズ、ミヤザワ、佐野、ホンダ自動車販売、サニーヘルスなど、多数。

上記には、その関連子会社も含みます。

主なコンサルティング実績

コンサルティング対象企業

※それぞれの企業規模・ステージに合わせたご案内をWebサイトに掲載しています。

※現在、注力中

大 企 業

CVCファンドの受託運用
『アライアンス思考』　～CVCによるスタートアップとの提携～ （日本ビジネス出版）
『新規事業立ち上げの教科書』　～ビジネスリーダーが身につけるべき最強スキル～ （総合法令出版）
『これから10年活躍するための新規開拓営業の教科書』 （総合法令出版）
『IoT時代のアライアンス戦略』　～人工知能の進化とマッチング数理モデルの提案～ （白桃書房）
『新規事業のためのCVC活用の教科書』　～オープン・イノベーションの実践ツール～ （総合法令出版）
『世界のエリートが教えるちょっとした仕事の心がけ』 （マイナビ新書）

A社 B社 C社 D社
投
資
先

事業会社様

フォローアップ・
育成

VC業務の
ノウハウ

運営管理・
出資出資

協業・提携
M&A

新規事業
創出

投資

専用のCVCファンド
投資委員会

スタートアップ

新規事業立ち上げのための“ゼロイ
チ”や事業シナジーの獲得のための
有望なスタートアップをご紹介しま
す。スタートアップのダイレクトな紹
介の他、Deal Flow構築、CVC設立
の助言もします。

資金調達や事業拡大のための
大企業とのアライアンスを可能
にするための助言（ストーリー構
築や提案書作成助言、交渉助
言）を行います。

東証プライム上場企業からのCVCファンドを
受託運用しています。
1号ファンド：5億円、
2号ファンド：8億円。
日本内外のスタートアップに投資

CVC投資活動及びCVC設立の
コンサルティングも行っています。

大企業とスタートアップの
アライアンスを推進！

大企業（東証上場企業） 中小・中堅企業 スタートアップ
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講演をお引き受けします！

書籍の内容をはじめとして、新規事業、アライアンス、売
上アップなどについての講演をお引き受けします。これ
まで、新聞社主催セミナー、経営者団体、大手企業向けセ
ミナー、中小ベンチャー企業向けセミナー、社内研修等
の講演を多数行ってきています。

会 社 概 要

代表取締役社長　

冨 田  賢
博士（政策・メディア）Ph.D.

Educational Background
慶應義塾大学 大学院政策・メディア研究科 博士課程修了、博士号（Ph.D.）取得                 
　　　　　　　　　　　　　　　　 ※アライアンスのマッチング数理モデル研究
京都大学 大学院経済学研究科 修士課程修了、経済学修士
慶應義塾大学 総合政策学部（SFC) 卒業

Business Career
                米国系銀行、日系大手ベンチャーキャピタルを経て、
1999年～ 独立系VC・フューチャーベンチャーキャピタル㈱の立ち上げに参画

し、約3年で、株式上場を達成。
                投資先企業数社も上場。ベンチャー・ファンドに関する日本初の取り

組みをいくつも行う。
2003年～ 大阪市立大学大学院創造都市研究科・専任講師（ベンチャーキャピタ

ル論、ベンチャーファイナンス論等を担当）。
2005年～ 住友信託銀行・調査役（VCファンド等への年金資金の投資）。
2008年～ ㈱ティーコネクション・ホールディングス代表取締役社長に就任。
2012年～ ㈱ TCコンサルティング代表取締役社長に就任、現在に至る。
2017年～ 立教大学大学院ビジネスデザイン研究科・教授（特任）。
                アライアンス戦略論、ベンチャー企業論、ベンチャー金融論、テクノ

ロジー・ストラテジー、ビジネス・シミュレーション、ゼミなどを担当。
（2020年任期終了で退官）

Academy Activities
Academy of Management（米国経営学会）などに所属。国際学会で2度、アワー
ドを受賞した経験や、海外学術ジャーナル等に論文を複数掲載した経験を有する。
元・カリフォルニア大学サンディエゴ校・客員研究員。
元・慶應義塾大学SFC研究所・上席所員（訪問）。

Business Activities
これまで行った名刺交換の数は、1万5千枚以上。現在も、現在進行形で人的ネット
ワークを広げている。「博士号を持った営業マン」として活動中。

Educational Background

Business Career

Academy Activities

Business Activities

社長・冨田 賢（とみた さとし）のプロフィール
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社　名 株式会社TCコンサルティング

英社名 TC Consulting Co., Ltd.

社名の由来 “Tomita”が“Connect”するコンサルティング。
 “Tomita”が企業と企業、人と人、技術と技術を“Connect”します！

代表者 代表取締役社長　冨田 賢（とみた さとし）

創　業 2008年5月

資本金 5000万円（冨田 賢 100％株主）

We b  https://www.tcconsulting.co.jp

メール （冨田賢直通） tomita@tcconsulting.co.jp

住　所 107-0062 東京都港区南青山1-1-1 新青山ビル 東館 7階
　　　　　　　　　　　　　  　（いわゆる青山ツインビルとなります）

アクセス 地下鉄（銀座線・半蔵門線・大江戸線）「青山一丁目」駅の駅直結。
 （南青山方面改札） なお、新青山ビルの地下には駐車場があります。
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                米国系銀行、日系大手ベンチャーキャピタルを経て、
1999年～ 独立系VC・フューチャーベンチャーキャピタル㈱の立ち上げに参画

し、約3年で、株式上場を達成。
                投資先企業数社も上場。ベンチャー・ファンドに関する日本初の取り

組みをいくつも行う。
2003年～ 大阪市立大学大学院創造都市研究科・専任講師（ベンチャーキャピタ

ル論、ベンチャーファイナンス論等を担当）。
2005年～ 住友信託銀行・調査役（VCファンド等への年金資金の投資）。
2008年～ ㈱ティーコネクション・ホールディングス代表取締役社長に就任。
2012年～ ㈱ TCコンサルティング代表取締役社長に就任、現在に至る。
2017年～ 立教大学大学院ビジネスデザイン研究科・教授（特任）。
                アライアンス戦略論、ベンチャー企業論、ベンチャー金融論、テクノ

ロジー・ストラテジー、ビジネス・シミュレーション、ゼミなどを担当。
（2020年任期終了で退官）

Academy Activities
Academy of Management（米国経営学会）などに所属。国際学会で2度、アワー
ドを受賞した経験や、海外学術ジャーナル等に論文を複数掲載した経験を有する。
元・カリフォルニア大学サンディエゴ校・客員研究員。
元・慶應義塾大学SFC研究所・上席所員（訪問）。

Business Activities
これまで行った名刺交換の数は、1万5千枚以上。現在も、現在進行形で人的ネット
ワークを広げている。「博士号を持った営業マン」として活動中。

Educational Background

Business Career

Academy Activities

Business Activities

社長・冨田 賢（とみた さとし）のプロフィール
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社　名 株式会社TCコンサルティング

英社名 TC Consulting Co., Ltd.

社名の由来 “Tomita”が“Connect”するコンサルティング。
 “Tomita”が企業と企業、人と人、技術と技術を“Connect”します！

代表者 代表取締役社長　冨田 賢（とみた さとし）

創　業 2008年5月

資本金 5000万円（冨田 賢 100％株主）

We b  https://www.tcconsulting.co.jp

メール （冨田賢直通） tomita@tcconsulting.co.jp

住　所 107-0062 東京都港区南青山1-1-1 新青山ビル 東館 7階
　　　　　　　　　　　　　  　（いわゆる青山ツインビルとなります）

アクセス 地下鉄（銀座線・半蔵門線・大江戸線）「青山一丁目」駅の駅直結。
 （南青山方面改札） なお、新青山ビルの地下には駐車場があります。



アライアンスによる新規事業立ち上げ戦略
この国の新しい産業を創る

Webページ  https://www.tcconsulting.co.jp　
冨田賢の日々の活動は、Facebookでご覧ください

http://www.facebook.com/tctomita


